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Συνεργασία µεταξύ 
κτηµατοµεσιτών 

Ο  Emre Erol, regional 
leader της KW Turkey 

για να αποδείξει την αξία της 
συνεργασίας συνηθίζει να 
επαναλαµβάνει ότι οτιδήποτε 
πολλαπλασιάζεται µε το 
µηδέν, µηδενίζει το τελικό 
αποτέλεσµα. Αξίζει να το 
σκεφτούµε καλά! 

Η  συνεργασία µε τους 
συναδ έ λφου ς ε ί να ι 

υποχρέωση µας προς έναν 
ι δ ι ο κ τ ή τ η α κ ι ν ή τ ο υ . 
Κερδίζουµε περισσότερες 
προσφορές για το ακίνητο σε 
λιγότερο χρόνο και στο τέλος 
έχουµε έναν χαρούµενο 
πελάτη. 

Ένα ανοικτό χαρτοφυ-
λ ά κ ε ι ο π ρ ο ς τ ο υ ς 

συναδέλφους υποχρεώνει και 
αυτούς να είναι συνεργάσιµοι 
µε την σειρά τους, όταν 
εξυπηρετούµε εµείς έναν 
υποψήφιο αγοραστή.  

Η  συνεργασία τελικά είναι 
θέµα mindset. Είµαστε 

σ υ ν ε ρ γ ά σ ι µ ο ι , ό τ α ν 
αποφασίζουµε συνειδητά να 
προσεγγίζουµε πρόσωπα και 
πράγµατα µόνο µε θετικό 
πρόσηµο, όταν αδιαφορούµε 
για στενόµυαλους συµπε-
ριφορές, όταν προτεραιότητα 
έχει ο πελάτης. 

A sleeping giant 

H Keller Williams µπορεί 
να κάνει τα τελευταία 

χρόνια τα πρώτα της βήµατα 
σ τ η ν ε λ λ η ν ι κ ή α γ ο ρ ά 
α κ ι ν ή τ ω ν , α λ λ ά σ τ η ν 
αµερικανική αγορά είναι ο 
leader  της αγοράς. Οι 
πρωτιές δεν αφορούν µόνο το 
τζίρο, αλλά αφορούν την 
έµφασή της στην προσωπική 
ανάπτυξη του δυναµικού της. 
Δεν είναι τυχαίο που είναι το 
δίκτυο µε τους περισσό-
τερους συνεργάτες! 

Πόσο σηµαντικές είναι 
όµως οι πρωτιές αυτές 

για τον Έλληνα, που θέλει να 
πουλήσει το ακίνητο του; 

Είναι εξαιρετικά σηµα-
ντικές, εάν θέλει κάποιος 

το ακίνητο του να ταξιδέψει 
µα κ ρ υά . Αρωγ ο ί σ τ η ν 
προσπάθεια αυτή είναι οι 
εκατοντάδες οµογενε ί ς  
µεσίτες της Keller Williams 
και το ανοικτό κανάλι επι-
κοινωνίας µε την KW Greece!
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Κύµα οµογενών στην 
Αθηναϊκή Ριβιέρα 
Η αίσθηση πολλών οµογενών ότι το ελληνικό real estate 
είναι ένα ασφαλές λιµάνι έχει ως αποτέλεσµα το έντονο 
ενδιαφέρον για αγορά ακινήτου στα νότια προάστια. 

Είναι αγοραστές µε ψηλά standards και budget, είτε 
προέρχονται από την Αµερική είτε από την Αυστραλία. 
Επιλέγουν την Αθηναϊκή Ριβιέρα για να την χρησιµοποιούν 
ως βάση για το ελληνικό καλοκαίρι στα νησιά. Βρίσκουν τις 
τιµές ιδιαίτερα ελκυστικές σε σχέση µε τη χώρα τους, ενώ 
λίγοι από αυτούς σκέπτονται την µόνιµη εγκατάσταση 
στην πόλη.  Last but not least, είναι άνθρωποι που δίνουν 
τεράστια σηµασία στη συνέπεια λόγων και έργων καθώς 
και στην αξιοπιστία του άλλου µέρους! 

Reset in Chios 
Μετά την λαίλαπα του µεταναστευτικού προβλήµατος το 
χιώτικο real estate αρχίζει να ανακάµπτει τα τελευταία 
χρόνια αναδεικύοντας την τεράστια δυναµική του νησιού. 

Με τεράστια αρχιτεκτονική κληρονοµιά στον Κάµπο και 
στα µεσαιωνικά χωριά, η Χίος είναι ιδανική για 
παραθερισµό µακρυά από τις πολύβουες τουριστικές ορδές. 
Συνδυάζει σύγχρονες υποδοµές, µε υψηλή γαστρονοµία και 
φυσικό κάλος. Δίπλα στη καρδιά της Ιωνίας προσφέρει µία 
ποικιλία επιλογών στον παραθεριστή χωρίς να χάνει τον 
έντονο αγροτικό της χαρακτήρα. Είναι ένας ευλογηµένος 
τόπος για µία ήπια ανάπτυξη παραθεριστικών κατοικιών. 

Η πόλη της Χίου µε το Πανεπιστήµιο Αιγαίου & τη 
διαχρονική της σχέση µε τη ναυτιλία αποτελεί πόλο έλξης 
σπουδαστών που θέλουν να απασχοληθούν στον κλάδο. 

Digital Nomads   
& Athens 
Μία σχετικά καινούργια τάση είναι η 
εργασ ιακή µ ε τακ ί νηση σε χώρα 
διαφορετική από την έδρα εργασίας. Οι 
ψηφιακοί νοµάδες είναι πλέον µια 
µεγάλη οµάδα ανθρώπων οι οποίοι 
εργάζονται από οποιοδήποτε µέρος του 
κόσµου. Μια τάση που ξεκίνησε µε δειλά 
βήµατα πριν λίγα χρόνια και έγινε 
επιτακτική ανάγκη στα χρόνια της 
πανδηµίας covid-19. 

Οι ψηφιακοί νοµάδες απασχολούνται σε 
επαγγελµατικούς τοµείς που επιτρέπουν 
την εργασία από µακριά µέσω της χρήσης 
τεχνολογίας και της γρήγορης µεταφοράς 
πληροφορίας. Οι εργαζόµενοι αναζητούν 
χώρο να στεγάσουν τη δηµιουργικότητα 
τους , διασφαλίζοντας την αποτε-
λεσµατικότητα της εργασίας τους σε 
συνδυασµό µε µια ποιότητα ζωής που 
να δικαιολογεί την αλλαγή τόπου. 

Η Ελλάδα ήταν ανέκαθεν µια χώρα 
δηµοφιλής στους ξένους για τον τρόπο 
ζωής, την οµορφιά του τοπίου, την 
ιστορία και τον πολιτισµό, το καλό 
φαγητό και την καίρια γεωγραφική θέση 
που εξασφαλίζει εγγύτητα σε 3 ηπείρους. 
Η ανάγκη πλέον για ενοικιαζόµενα 
πλήρως εξοπλισµένα και επιπλωµένα 
σπίτια στην πρωτεύουσα έχει αυξηθεί. 
Όλο και περισσότερος κόσµος αναζητά 
διαµονή υψηλού επιπέδου, µε την 
Αθηναϊκή Ριβιέρα να είναι στις πρώτες 
θέσεις προτίµησης λόγω των υψηλών 
παρεχόµενων υπηρεσιών , της 
πρόσβασης στη θάλασσα και των πολλών 
δραστηριοτήτων στη φύση. Καινούργιες 
κατοικίες, ανακαινισµένα διαµερίσµατα, 
οργανωµένη εµπορική αγορά, προσεγ-
µένη εστίαση και γρήγορο ίντερνετ είναι 
µερικά µόνο από τα στοιχεία που 
κερδίζουν αυτό το στοίχηµα. 

Σύλβια Αποστολοπούλου 
Real Estate Agent 
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Τι είναι το παθητικό 
εισόδηµα; 

To παθητικό εισόδηµα είναι η αµοιβή 
σύστασης πελάτη είτε αγοραστή είτε 
ιδιοκτήτη προς ένα κτηµατοµεσιτικό 
γραφείο της Keller Williams. Η συνεργασία 
µε το δίκτυο µας βοηθά επαγγελµατίες σε 
συναφή επαγγέλµατα (αρχιτέκτονες, 
µηχανικούς, δικηγόρους, ασφαλιστές) να 
βοηθήσουν πελάτες τους µε την βοήθεια 
ενός αξιόπιστου συµµάχου. 

Eυκαιρίες στο περιφερειακό real estate; 

Η απάντηση είναι αναµφίβολα θετική, εφόσον οι 
υποψήφιοι αγοραστές σκεφτούν έξυπνα & γρήγορα.  

Το περιφερειακό real estate, εκτός των τουριστικών 
περιοχών, έχει καθυστερήσει αρκετά να παρακολουθήσει 
την άνοδο των τιµών µετά του 2019, που παρατηρείται 
στην Αθήνα και στη Θεσσαλονική.  

Δεν είναι περίεργο που αρκετοί ξένοι επενδυτές αρχίζουν 
να βλέπουν µετά το καλοκαίρι τις περιφερειακές πόλεις. 

Το επόµενο ερώτηµα είναι προς ποια κατεύθυνση πρέπει 
να κινηθούµε. 

 Η επένδυση σε ακίνητα που προορίζονται για φοιτητική 
στέγη είναι η προφανής επιλογή. Για µία σειρά 
περ ιφερε ιακών πόλεων , η ε νο ι κ ίαση µ ι κ ρών 
διαµερισµάτων σε φοιτητές είναι το απόλυτο hit. Οι πιο 
τολµηροί µπορούν να επενδύσουν σε ανέγερση µικρών 
νεόδµητων συγκροτηµάτων µε studios, µε πρόβλεψη για 
κοινόχρησους χώρους αναψυχής των φοιτητών, πλυντήρια 
και άλλες παροχές.  

Η πλήρης ανακαίνιση πέτρινων κατοικιών σε 
παραδοσιακά χωριά και η πώληση τους σε Ευρωπαίους 
συνταξιούχους κρύβει µεγάλες υπεραξίες για τους 
επενδυτές. Ειδικά µέρη όπως η Χίος είναι προικισµένα µε 
εξαιρετικά χωριά. Με µία επένδυση της τάξεως των 
80-100.000 ευρώ µπορεί ένας επενδυτής να ανακαινίσει 
πλήρως ένα ερειπωµένο κτίριο και να προσφέρει το 
παράθυρο στη Μεσόγειο για έναν Ευρωπαίο συνταξιούχο, 
κερδίζοντας σηµαντικές υπεραξίες. 

Η ανάπτυξη νεόδµητων διαµερισµάτων µε ενεργειακό 
πιστοποιητικό Α+ στα προάστια των περιφερειακών 
πόλεων εξακολουθεί και είναι µία αρκετά Value for money 
επένδυση, δεδοµένης και της απουσίας νέων σύγχρονων 
κατασκευών την τελευταία δεκαπενταετία. Ειδικά 
διαµερίσµατα 1 ή 2 υπνοδωµατίων συνήθως γίνονται 
ανάρπαστα και πουλιούνται από τα σχέδια. Στη περίπτωση 
της Χίου για παράδειγµα τα νεόδµητα διαµερίσµατα 
πουλιούνται από 2.600 ευρώ ανά τµ . 

Η διαφαινόµενη κατάργηση της εκτός σχεδίου δόµησης 
από το ΣτΕ αναδεικνύει τα οικόπεδα που βρίσκονται εντός 
οικισµών της χώρας. Οικισµοί µε χαρακτήρα ή µε εύκολη 
πρόσβαση στη θάλασσα είναι γεµάτοι µε φθηνά οικόπεδα. 

Emre Erol KW Turkey 
“0 x …% = 0” 

Αργυρώ Κλιαµενάκη 
Architect & Real Estate Agent 
Keller Williams Athens Riviera 

T: +30 694 5461334 

E: a.kliamenaki@kwgreece.gr 

Θες να ασχοληθείς 
µε το real estate ; 

H K e l l e r W i l l i a m s 
αποτελεί το µεγαλύτερο 

δίκτυο στην πιο προηγµένη 
αγορά του real estate στον 
κόσµο , στ ι ς Ηνωµ έ ν ε ς 
Πολιτείες.  

Εκπαιδεύσεις όπως το Ignite, το Lead Gene-
ration, η σειρά Win Win και 
ο ι 6 P P s βοηθούν στην 
προσωπική εξέλιξη του 
κτηµατοµεσίτη. 

Lead Generation 

Με τη σειρά εκπαιδεύ-
σεων Lead Generation, 

ο Gary Kel ler , ιδρυτής 
αµερικάνικης πολυεθνικής 
K e l l e r W i l l i a m s , έ χ ε ι 
βοηθήσει χιλιάδες κτηµα-
τοµεσίτες να αναπτύξουν την 
προσωπική τους επιχείρηση. 

Αυτή η σειρά παίρνει το 
κουβάρι της εκπαί -

δευσης του νέου κτηµα-
τοµεσίτη από την αρχή και 
σιγά σιγά τον βοηθά να 
κατανοήσει την φύση της 
δου λ ε ι ά ς . Επ ι δώδεκα 
εβδοµάδες, µέσα σε ένα 
δ ίωρο παλ ιο ί κα ι νέο ι 
σύµβουλοι ακινήτων πιάνουν 
ένα θέµα και το αναλύουν, 
ώστε να βελτιώσουν τις 
τ ε χ ν ι κ έ ς τ ο υ ς κ α ι ν α 
εξυπηρετούν µε το καλύτερο 
τρόπο τους πελάτες τους. 

Η σηµασία της 
βάσης δεδοµένων   

Η  βάση πελατολογίου 
ε ί ν α ι µ ί α άγνωστη 

έννοια για τον Έλληνα 
κτηµατοµεσίτη. Από την 
άλλη µεριά του Ατλαντικού, 
όµως,είναι µία καθηµερι-
νότητα.  Η καλλιέργειά της 
και η σωστή χρήση µίας 
βάσης µπορεί να εκτινάξει το 
τ ζ ί ρ ο , β οη θών τ α ς τ ο ν 
επαγγελµατία  να βρει 
µοναδικά listings και να 
οργανώνει άριστα την επι-
κοινωνία µε τους πελάτες.  

Η  αλήθεια είναι ότι οι 
περισσότεροι σύµβουλοι 

ακινήτων στην πατρίδα µας 
δεν έχουν καν επίγνωση  της 
άγνοιας τους. Η ελληνική 
αγορά χορεύει ακόµα στον 
σκοπό της Χρυσής Ευκαιρίας 
& του Spitogatos µε τα αυξη-
µένα τιµολόγια τους. 

Στην K e l l e r W i l l i a m s 
έχουµε τη γνώση και τα 

εργαλεία για να βοηθήσουµε 
τους έµπειρους συναδέλφους 
να κάνουν το επόµενο βήµα.  

Βούλα - Καραµανλή αρ.19 

T: +30 210 3007281 

E: kwar@kwgreece.gr 

Moνοκατοικία στη Βολισσό 

Πωλείται µοναδική ανακαινισµένη πέτρινη 
µονοκατοικία δύο υπνοδωµατίων µε 
εµβαδό 132τµ - Τιµή 170.000 ευρώ 

Αποκλειστική διαχείριση 
Δεκτές οι συνεργασίες µε άλλους µεσίτες 
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